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РЕЗЮМЕ

Аюпов Абдулла Рашильевич 1989г. рождения. студент 2го курса Камской Экономической Академии(КамПи) экономического факультета, по специальности Бухгалтерский учет анализ аудит.

В текущем году, учитывая сложившиеся тенденции развития рынка торговли ГСМ и резкого роста цен на нефть принято решение написания бизнес плана о создании в Тукаевском Районе, в частности на трассе M7 Казань-Уфа, Авто Заправочной Станции с комплексом услуг,таких как:

магазин автозапчастей; 

магазин масел и горюче-смазочных материалов; 

пункт шиномонтажа; 
магазин, реализующий продукты питания
Создание АЗС планируется  построить с нуля, на отведенном участке трассы М7.приблизительная стоимость указанного здания на сегодняшний день составляет 270000$

По моей оценке оптимальным по соотношению цены и качества для строительства и поставки оборудования для АЗС и магазина, являются московские специалисты и фирма  ЗАО "Конструкция" — производственно-строительная компания, основанная в 1994 г. А компания "РусПетрол" осуществляет оптовые поставки бензина и дизельного топлива бензовозами по выгодным ценам напрямую с московских нефтебаз, таких как Володарская нефтебаза и Капотненский НПЗ, которая уже занимается поставкой ГСМ в Татарстан,в частности на АЗС «Кузкей», «Автодорстрой», «Татнефтепродукт».

Вложение капитала в АЗС в г.Набережные Челны способствует усилению конкуренции, уменьшению давления монополистов и служит интересам поставщиков на местах.
При заложенном в расчетах уровне доходов и затрат проект является эффективным и финансово состоятельным.

1. Описание проекта

1.1. Цель проекта

Строительство автозаправочной станции и комплекса по оказанию дополнительных услуг автовладельцам, в который входят: 

· магазин автозапчастей; 

· магазин масел и горюче-смазочных материалов; 

· пункт шиномонтажа; 

· магазин, реализующий продукты питания. 

Строительство автокомплекса предполагается осуществить в Тукаевском районе на основе новейшего оборудования и европейских технологий. 

Цель проекта — удовлетворение потребностей автовладельцев данного района в бензине, дизельном топливе и других горюче-смазочных материалах, а также в дополнительных услугах. 

В качестве источников финансирования проекта будут использоваться привлеченные средства. 
Общая продолжительность проекта — 6 месяцев.
Возврат инвестиционных средств осуществляется из прибыли проекта.

1.2. Пути к успеху

Строящиеся здания будут снабжены современными системами инженерного обеспечения: приточно-вытяжной вентиляцией с механическим побуждением, электроснабжением, системой автоматизации инженерного оборудования, противопожарной сигнализацией, водяной системой отопления, кондиционированием. 

Одной из главных задач проекта является определение чувствительности показателей эффективности к изменениям различных параметров. Чем шире диапазон параметров, в котором показатели эффективности остаются в пределах приемлемых значений, тем выше «запас прочности» проекта, тем лучше он защищен от колебаний различных факторов, оказывающих влияние на результаты реализации проекта. 

Анализируя настоящий проект, можно сделать выводы, что проект устойчив к изменению почти всех показателей (издержки, ставка кредита, налоги и т.д.) даже при отклонении в 20 %, т.к. чистый доход всегда остается положительным. 

2. Анализ рынка

2.1. Рыночная сегментация

Потребителями продукта являются автовладельцы. 

Исходя из имеющихся возможностей, а также из уровня спроса и предложения и тенденций их изменения, компания планирует ежегодно продавать по 6тонн нефтепродуктов. 

3. Анализ стратегии рынка проекта

3.1. Конкуренты

В районе планируемого строительства АЗС конкуренция отсутствует, т.к. на данном участке дороги нет других АЗС. 

4. Финансовый анализ

приблизительная стоимость проекта, основные статьи расходов ($)

	 
	Инвестиционный капитал
	Стоимость $

	 
	Сумма инвестиций
	270 000

	 

	1.
	Закупка, расчистка земельного участка  и оборудование площадки
	64 000

	2.
	АЗС
	131 000

	3.
	Шиномонтаж
	5 000

	4.
	Магазин
	20 000

	5.
	Закупка сырья, получение лицензий
	50000


По моему мнению проект должен являться рентабельным
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	 Автозаправочная Станция

С торговым залом

• Здание операторной с операционным залом: 8,5 х 15,7 м 
• Навес над ТРК: 7,2 x 24,14 м 
• Переходный навес к зданию операторной: 5,5 ч 13,2 м 
• Мощность АЗС: 350 зап./сутки 
• Расчетный объем реализации нефтепродуктов: 6660 тонн/год 



СХЕМА ГЕНЕРАЛЬНОГО ПЛАНА АЗС
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Экспликация зданий и сооружений

	№ по ген. плану
	Наименование

	1.
	Здание операторной с торговым залом

	2.
	Навес над топливораздаточными колонками

	3.
	Заправочные островки

	4.
	Резервуарный парк

	5.
	Площадка слива топлива

	6.
	Резервуар загрязненных и очищенных стоков

	7.
	Резервуары противопожарного запаса воды

	8.
	Площадка для стоянки автотранспорта

	9.
	Флагштоки

	10.
	Информационная стела


Основные показатели по генеральному плану

	№№
	Наименование
	Ед. Изм.
	Показатели

	1
	Площадь участка АЗС
	га
	0.48

	2
	Площадь застройки
	га
	0.07

	3
	Площадь внутриплощадочных автопроездов и площадок
	га
	0.26

	4
	Площадь тротуаров, отмосток и пешеходных дорожек
	га
	0.03

	5
	Плотность застройки
	%
	14


СОСТАВ ПРОЕКТА АЗС

1. Здание операторной с торговым залом (5,5 х 15.7 м) 
1.1. фундаменты. 
1.2. электросиловое оборудование. 
1.3. электроосвещение. 
1.4. телефонизация. 
1.5. система охранно-пожарной сигнализации. 
1.6. отопление (эл. радиаторы масляные). 
1.7. система вентиляции и кондиционирования воздуха. 
1.8. внутренние инженерные коммуникации БиК (включая узел учета воды). 
1.9. торговое и сервисное оборудование, мебель. 
1.10. рекламное оформление. 

2. Навес над ТРК (7,2 х 24.14 м) и переходной навес к зданию операторной (5.5 х 13.2 м) 
2.1. фундаменты. 
2.2. ливнестоки. 
2.3. электрообогрев водостока. 
2.4. основание под ТРК. 
2.5. ТРК с системой КИП и А; 
2.6. рекламное оформление. 

3. Реэервуарньш парк 
3.1. резервуары топлива емк. 40 (20+20) м3. 
3.2. аварийный резервуар топлива емк. 16 м3. 
3.3. навесное оборудование. 
3.4. технологические трубопроводы. 

4. Наружное оборудование 
4.1. каналы для технологических трубопроводов. 
4.2. камера сливных устройств. 
4.3. молние приемники и молниезащита зданий и сооружений. 
4.4. информационная стела. 
4.5. флагштоки. 

5. Внутриплощадочнью инженерные сети 
5.1. освещение территории площадки. 
5.2. сети ливневой канализации с устройством дождеприемных решеток вокруг навеса и канализационных дождеприемных колодцев. 
5.3. резервуар загрязненных и очищенных стоков емк. 60 м3. 
5.4. резервуары противопожарного запаса воды емк. 2х60 м3. 
5.5. очистные сооружения. 
5.6. сети бытовой канализации с устройством канализационных колодцев. 
5.7. сети хоз.-питьевого водопровода с устройством водопроводных колодцев и установкой пожарного гидранта. 
5.8. электрические кабельные сети. 
5.9. слаботочные сети. 

б. Благоустройство площадки 

6.1. асфальтобетонное покрытие проездов и площадок. 
6.2. бетонное покрытие площадки слива топлива. 
6.3. плитные тротуары. 
6.4. озеленение. 
6.5. ограждение территории. 

ОСНОВНЫЕ КОНСТРУКТИВНЫЕ РЕШЕНИЯ
ЗДАНИИ И СООРУЖЕНИИ АЭС 

1. Здание операторной с торговым залом (8,5 х 15,7 м) 
1.1. каркас — металлический. 
1.2. фундаменты — столбчатые монолитные. 
1.3. стены — панели типа „сэндвич“. 
1.4. перегородки — гипс о картонные, ар мо кирпичные. 
1.5. кровля — мягкая, рулонная. 
1.6. степень огнестойкости здания — III. 
1.7. категория здания по пожароопасности „Д“. 
1.8. общая площадь здания — 133.45 м2. 

2. Навес над ТРК(7.2 х 24.14м) 
2.1. каркас — металлический. 
2.2. подшивной потолок — алюминиевый профиль. 
2.3. кровля — из профилированного настила. 
2.4. колонны — сдвоенные. 
2.5. фундаменты — столбчатые монолитные. 
2.6. категория огнестойкости — III. 
2.7. площадь застройки — 173.81 м2. 

3. Переходный навес к зданию операторной (5,5 х 13,2 м) 
3.1. каркас — металлический. 
3.2. подшивной потолок — алюминиевый профиль. 
3.3. кровля — из профилированного настила. 
3.4. категория огнестойкости — III. 
3.5. площадь застройки — 72.60 м2. 

ОПЕРАТОРНАЯ С ОПЕРАЦИОННЫМ ЗАЛОМ

ПЛАН РАСПОЛОЖЕНИЯ ТЕХНОЛОГИЧЕСКОГО ОБОРУДОВАНИЯ 
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Экспликация помещений

	№№
	Наименование
	Площадь, м2

	1.
	Тепловой тамбур
	6.7

	2.
	Вестибюль
	 

	3.
	Рабочее место оператора
	 

	4.
	Комната персонала
	11,6

	5.
	Санузел для посетителей
	3,1

	6.
	Санузел для персонала
	3.4

	7.
	Душевая
	1.7

	8.
	Подсобное помещение
	12.8

	9.
	Электрощитовая
	2.0

	10.
	Коридор
	5.7

	11.
	Торговый зал магазина
	61.0

	12.
	Администрация
	6.2


Схема операторной
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Здания операторной предназначено для размещения служебных помещений АЗС: оператора, охраны, магазинов,сервисных служб 

	№
	Наименование
	Площадь, м2

	1.
	Рассчетно-кассовый узел
	5.2


	2.
	Торговый зал
	42,2

	3.
	Комната персонала
	4,0

	4.
	Санузел для посетителей
	2,1

	5.
	Душевая
	1,6

	6.
	Санузел для посетителей
	5,1

	7.
	Тамбур-шлюз
	2,3

	8.
	Помещение администрации
	4,0

	9.
	Помещение системы охраны
	1,7

	10.
	Коридор
	5,0

	11.
	Электрощитовая
	2,2

	12.
	Кладовая продовольственных товаров
	3,4

	13.
	Кладовая хозяйственного инвентаря
	1,5

	14.
	Кладовая фасованных нефтепродуктов
	2,0


ТЕХНИКО - ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ПОКАЗАТЕЛИ АЗС

	№
п.п.
	Наименование
	Ед. иэмер.
	Показатели

	1.
	Площадь участка
	га
	0.48

	2.
	Мощность АЭС
	зап./сутки
	350

	3.
	Расчетный объем реализации нефтепродуктов, в т.ч.:
	тонн/год
	6660

	3.1.
	бензин Аи-98
	 
	—

	3.2.
	бензин Аи-95
	 
	840

	3.3.
	бензин Аи-92
	 
	840

	3.4.
	бензин А-76
	 
	2580

	3.5.
	дизтопливо
	 
	2400

	4.
	Количество топливораздаточных колонок
	 
	 

	 
	двухпродуктовые четырехпродуктовые
	шт.
	3

	5.
	Количество топливных резервуаров
	шт.
	4

	6.
	Объем одного резервуара
	М3
	25

	7.
	Общий объем резервуаров
	М3
	100

	8.
	Численность обслуживающего персонала
	чел.
	12

	9.
	Сервисное обслуживание:
	 
	 

	9.1.
	площадь торгового зала
	м2
	61

	10.
	Потребность в энергетических ресурсах:
	 
	 

	10.1.
	электроэнергия (потребляемая мощность)
	кВт
	66.2

	10.2
	вода на хоз-питьевые нужды
	м3/сутки
	0,6

	11.
	Продолжительность строительства
	месяц
	5


Поставляемые здания оснащаются следующими инженерными системами: 

· Отопление, вентиляция, кондиционирование 

· Водопровод, канализация 

· Электроосвещение

· Электросиловое оборудование 

· Система охранно-пожарной сигнализации 

· Телефонизация 

Здание АЗС рассчитаны для следующих условий: 

   Снеговая нагрузка - для V р-на (СНиП 2.01.07-85*) 

   Ветровая нагрузка - для III р-на (СНиП 2.01.07-85*) 

  Наружная температура - до -40оС (для II климатического района) 

  Степень огнестойкости строительных конструкций зданий - III.

Поставка и поставщики

Для полноценного обеспечения процесса, связанного с предоставлением всего комплекса рассматриваемых услуг требуется поставка следующего оборудования и материалов:

необходимое технологическое оборудование, включая предметы интерьера;

санитарно-гигиенические средства одноразового применения, используемые клиентами гостиничного комплекса;

продукты питания, используемые для продажи в магазине на АЗС

стройматериалы

Предполагается, что поставка основного технологического оборудования и постройкой будет заниматься фирмой "ЗАО Конструкция»,с которой на сегодняшний день достигнуты предварительные договоренности.
Поставкой  топлива и ГСМ занимается ООО "РусПетрол" которая реализует  продажу нефтепродуктов наливом в бензовозы, а также доставка топлива бензовозами. Они сотрудничаем с рядом нефтеперерабатывающих компаний и крупнейшими операторами по хранению, перевалке и продаже нефтепродуктов. Поставка топлива осуществляется бензовозами емкостью от 10 до 40 кубометров. Минимальный объем заказа - 5 кубометров.

Наши поставки нефтепродуктов включает: дизельные топлива; автомобильные бензины;

Качество привозимого топлива соответствует климатическим условиям и действующим нормам ГОСТ и ТУ и подтверждается сертификатами качества, предоставляемыми заводом-изготовителем.

Оплату сырья и материалов планируется осуществлять по факту поставки. Сроки поставки по каждому виду материальных ресурсов определяются отдельно.

РАБОЧИЙ ГРАФИК РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА

Продолжительность инвестиционной фазы рассматриваемого проекта (время осуществления капитальных вложений) составляет 6 месяцев с начала реализации проекта.

В течение этого периода времени фирмой "ЗАО Конструктор" будет проведено полное строительство здания, а также, будет приобретено, доставлено и смонтировано основное технологическое оборудование. К моменту пуска проекта в эксплуатацию технологическое оборудование будет полностью готово к работе.

Условия оплаты строительно-монтажных работ по проекту, а также, условия поставки и оплаты оборудования на сегодняшний день являются предметом дальнейшего согласования. Однако, предполагается, что к моменту сдачи проекта в эксплуатацию должна быть оплачена полная стоимость всех работ, включая стоимость поставленного оборудования.

После сдачи проекта в эксплуатацию технологически возможно достижение 100% планируемых объемов реализации услуг, однако, в первый год работы реально можно рассчитывать лишь на 70% от запланированного уровня. Это связано с необходимостью проведения ряда рекламных мероприятий для привлечения клиентов.
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