Описание проекта

Предлагаем вашему вниманию  проект организации сервисной компании по оказанию услуг автобетононасосами. Создаваемая организация призвана удовлетворить потребности строительных фирм  в проведении работ по подаче и заливке товарного бетона. 

Автобетононасосы (АБН) предназначены для подачи свежеприготовленной бетонной смеси  в горизонтальном и вертикальном направлениях к месту укладки при возведении сооружений из монолитного бетона и железобетона. Они представляют собой самоходные мобильные бетонотранспортные машины, состоящие из базового автошасси, бетононасоса с гидравлическим приводом и шарнирно сочлененной стрелы с бетоноводом для распределения бетонной смеси в зоне действия стрелы во всех ее пространственных положениях, который приводится  в действие двигателем автомобиля. Высота и расстояние подачи – 17-52 м.
Описание среды деятельности

   В текущее время подобного рода услуги в г. Новосибирск оказывают 3 крупные компании.
Парк машин насчитывает от 3 до 6 единиц. Несколько крупных строительных фирм имеют собственные установки. Остальные АБН составляют неорганизованный рынок. Всего в городе насчитывается порядка 30 АБН. Однако рынок таких услуг очень далек от насыщения. В целом деятельность организуется многочисленными диспетчерами, которые обеспечивают владельцев АБН разовыми заказами. Также можно отметить, что техника, в основном, не новая и часто выходит из строя.
   При наличии собственного парка качественных АБН и проведении грамотной маркетинговой политики возможно завоевание доли рынка в размере 50%.
   В результате проведенного маркетингового исследования выявлен ряд крупных фирм, заинтересованных в услугах АБН:

1. 1 строительный фонд (фирма «Строймонтаж») – 2 заявки в неделю.

2. СМУ-17 – 3 заявки в неделю.
3. ПТК-30 – 4 заявки в неделю.

4. Сибэнергомонтажстрой (реконструкция плотины НГЭС)- 3 заявки в неделю.

5. Маис компания – ежедневные заявки.

6. Строительные технологии (строительство коттеджного поселка в Морозово) – ежедневные заявки.
7. Трест-36 – 3 заявки в неделю.

Бизнес-идея

Предполагает на первом этапе приобретение 4 АБН. 
	Фирма
	Длина стрелы
	Год выпуска
	Цена во Владивостоке

	HINO
	18м
	2000
	2 000 000 руб.

	DAEWOO
	27м
	2003
	4 000 000 руб.

	DAEWOO
	37м
	2002
	5 000 000 руб.

	HYUNDAI
	44м
	2000
	6 000 000 руб.

	Итого
	
	
	17 000 000 руб.


Стоимость доставки – 250 000 руб.

Итого расходы на приобретение – 17 250 000 руб.

Штат компании предлагается укомплектовать водителями (всего 5) и механиком по обслуживанию АБН и контролю за технологическим процессом.    

Анализ доходов и расходов
Доходы компании от оказания услуг определяются на основании стоимости 1 часа работы АБН и продолжительности работы АБН в течение рабочего дня.
Средняя цена 1 часа составляет 3200 руб.
Количество дней работы в месяц - 25.
По данным маркетингового исследования:

Количество заявок в день – 7

Среднее количество часов на заявке – 8
Доходы от эксплуатации 4 АБН  в месяц составят:

4х25х8х3200= 2 560 000 руб. 
Расчет затрат на содержание АБН

Постоянные затраты в месяц

Зарплата – 200000 руб.

Техническое обслуживание – 100000 руб.
Переменные затраты

Дизтопливо – 180000 руб.

Итого затраты – 480000 руб.

Чистая прибыль в месяц составит

2560000-480000= 2080000 руб.
Расчет экономической привлекательности проекта

Таким образом, срок окупаемости проекта составляет:
17 250 000:2 080 000=  8 мес.

Рентабельность 144 % годовых

 В целом, проект представляется выгодным с точки зрения вложения инвестиций.
