БИЗНЕС-ИДЕЯ
Проект  направлен на извлечение прибыли в области деревообработки на территории Санкт-Петербурга или Ленинградской области.

Факторы, способствующие успеху проекта:

1. Наличие в Санкт-Петербурге и Лен.области нескольких профильных производств, испытывающих финансовые трудности и годных к модернизации и смене собственников.
2. Наличие у инициатора проекта (ООО «СП «ЭКОПОЛ»):

· эксклюзивного права защищенного патентом России на быстросборные полы - продукцию, имеющую повышенную  конкурентоспособность на рынке покрытий полов;
· технологий и опыта производства, укладки, продвижения и сбыта,  быстросборных полов из массива, готовых к тиражированию.
· торговой марки «Экопол», прошедшей  этап продвижения в Санкт-Петербурге и регионах (через Интернет);
· запросов от торговых организаций на реализацию «Экопола» из: Москвы, Тюмени, Уфы, Перми, Твери, Петрозаводска, Самары;
· запросов на приобретение лицензий на «Экопол» от производителей из: Москвы, Вологды, Братска, Уфы, Тюмени, Улан-Удэ; Мордовии, Белоруссии.

3. Растущий спрос на быстросборные полы и, в первую очередь, комплекты «Новосел – сделай сам», как в Санкт-Петербурге, так и регионах. «СП «ЭКОПОЛ» уже осуществил поставки в: Великие Луки, Кириши, Кингисепп, Мурманск, Москву, Геленджик, Сургут, Уфу, Череповец. 

4.  Устойчивый спрос на качественные изделия из массива древесины традиционной  группы (паркетная доска, шпунт, вагонка, плинтус).
5. Близость Санкт-Петербурга к потребителям из стран ЕС.

6. Низкие цены на сырье в России.

7. Низкая стоимость рабочей силы в России.

8. Достаточно высокая квалификация рабочих в Санкт-Петербурге.

Для реализации проекта предполагается приобрести в собственность, или приобрести контрольный пакет акций предприятия, обладающего имущественным комплексом пригодным для организации эффективного поточного производства с перспективой развития на 5 – 10 лет.
Таким предприятием может стать ККСМ (Колпинский комбинат строительных материалов).Площадь цехов  = 5800 м2.
В этом случае реализация проекта может выглядеть так:

1. Покупка ККСМ по цене   = 2000000 $.
2. Модернизация  производства  = 6 – 8 месяцев,     = 1200000 $
3.Запуск производства и вывод на нулевуюприбыль - 2–4месяца,   - 200000 $
4. Увеличение доли быстросборных полов «Экопол»  до 60 – 70 % в объеме производства -  (20000 м2 /  месяц)   =  1 – 1,5 года.
Таким образом, при выходе предприятия на проектную мощность (по «Экополу» -  20000 м2 / месяц), 
Затраты составят: 2000000 $  +  1200000 $  +  200000  $  + 120000  $ (оборотные средства)  
 ИТОГО:  3520000  $

Время выхода на проектную мощность   -  22 – 32 месяца

Реализация  (по «Экополу»):  20$ (оптовая средневзвешенная цена на «Экопол» из лиственницы).     20 $  х  20000 =  400000  $ / месяц.

Расчетная чистая прибыль    60000   $  /месяц   Или  60000 х 12 =  720000  $  /год.
Генеральный директор
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