Заявка 

на реализацию инвестиционного проекта

	Полное наименование 

Компании-Заявителя. Укажите краткое наименование
	 ИП Редько Дмитрий Львович
Компания «Ваш Помощник»

	Тип предприятия
	Торговое

	ИНН

ОГРН

ОКПО

ОКОНХ
	ОГРНИП  310231214100091 

ИНН  231211437639 

ОКВЭД  основной 51.1



	Год создания компании
	Регистрация 21.05.2010

	Юридический адрес (регистрации)
	РФ, 350080, г. Краснодар, ул. Тюляева, д. 35, кв. 127.

	Фактический адрес (для корреспонденции)
	РФ, 350004, г. Краснодар, ул. Северная, д. 286.

	Для предприятия: 

Контактный  телефон, 

факс, 

E-mail:
	Тел. +7 (861) 216-81-93

Факс +7 (861) 216-81-94

E-mail: your_helper@bk.ru 

	Ф.И.О., должность представителя Заявителя для работы с UBV
	 Редько Дмитрий Львович, директор.

	Для представителя: 

прямой контактный телефон, факс,

E-mail: 
	Тел. +7 (918) 454-56-32

Факс +7 (861) 216-81-94

E-mail: dim460@mail.ru  

	Деятельность Заявителя в настоящее время (профильная активность)
	 2006-2008 гг. – привлечение инвестиций в строительные проекты, участие в реализации проектов (заместитель генерального директора группы компаний).
2009 г. – работа в курортном бизнесе начальником отдела продаж, заместителем директора (привлечение отдыхающих)

Встречи с собственниками земельных участков, переговоры о возможном долевом участии в строительстве гипермаркета.

1 месяц – работа в группе компаний М1 (банк «Первомайский» и т.д. с целью изучения структуры группы компаний)

2010 г. 3 месяца в компании, торгующей на рынке HoReCa
Март2010 – анализ деятельности компаний Краснодара, встречи с собственниками компаний.
Апрель 2010 – работа в Сочи на выставках, проверка концепции в полевых условиях.

Май – создание своей компании.

Июнь-Июль – штат 10 человек. Активные маркетинговые исследования, в том числе и полевые, сбор информации о поставщиках, тактике конкурентов, ценообразовании и т.д. Систематизация и анализ информации.

Август – начало работы по продажам.

Сентябрь – поиск инвестиций. Встречи с владельцами зданий, подходящих для проекта.
Встречи с поставщиками, возможными партнерами. Договоренности о поставках оборудования под реализацию.
Более года серьезно работаю над данным проектом.

	Финансовый директор/ главный бухгалтер:

Имя, Отчество, Фамилия
	Дмитрий Львович Редько

	Банк, в котором находится главный счет компании, его адрес 

Номер счета
	р/с  40802810201230000053

ОАО «МДМ Банк»
          Юридический адрес: 630004, г. Новосибирск, ул. Ленина, д. 18, т/ф (383) 227 75 99

          Полное наименование Филиала:

          Ростовский филиал Открытого акционерного общества «МДМ Банк»

          Сокращенное наименование Филиала:
          РосФ ОАО «МДМ Банк»

          Адрес Ростовского филиала Открытого акционерного общества «МДМ Банк»:

          344022, г. Ростов-не-Дону, ул. Б. Садовая, д. 166.

          т/ф (863) 2950 640



	Оборот по балансу за последний год
	 Новая компания, суммарный оборот около $ 30,000.00

	Основные средства компании

на дату заполнения заявки
	Нет.

	Основные учредители, владеющие более чем 10% уставного капитала
	 Редько Дмитрий Львович

	Наличие филиалов, дочерних компаний
	 Нет.

	Понимаете ли вы, что у Вас будут затраты в период прохождения кредитной процедуры, в частности на поездки в США для встреч с инвесторами. Готовы ли Вы к таким затратам?
	 Готов, если по делу, а не с целью познакомиться.


ДАННЫЕ О ПРОЕКТЕ

	Название проекта
	Создание холдинга: продажи,  производство, управление.

	Назначение кредита
	1. Аренда/строительство гипермаркета/распределительного центра.
2. Организация сети продаж (7 отделений).

3. Закупка товара, в том числе и за границей.

4. Организация служб (доставка, сервис и т.д.)

5. Разработка БД, Интернет-проекта.

6. Организация производств.

	Отрасль хозяйства /профиль индустрии
	Торговля/оборудование для ресторанов
Торговля/клининговое оборудование

Торговля/оборудование для прачечных

Торговля/текстиль

Торговля/мебель

Торговля/посуда

Транспорт / грузовые перевозки автотранспортом

Услуги/ремонт и сервисное обслуживание профессионального оборудования

Производство/мебель

Производство/пошив

Производство/оборудование

	Регион реализации проекта (город, область и т.д.)
	1. Краснодарский край.
2. ЮФО.

3. РФ.

	Краткое описание проекта. Этапы реализации


	 Предпусковой период.
1. Торговля – 4 месяца.

2. Производство 6-12 месяцев.

3. ВЭД – 6 месяцев.

4. Сервис – 4 месяца.

5. Доставка – 4 месяца

6. Открытие филиалов – 4 месяца.

Становление

1. Сеть – 2 года.

2. Продажи – 3 года.

3. ВЭД – 2 года.

4. Производство – 2 года.

5. Остальное – 1 год.

Этапы

1. Рынок В2В (продажи юридическим лицам).

1.1 Продажи на рынке HoReCa (отели, рестораны, кафе и т.д.).

1.1.1  Торговые группы.

Товар: текстиль, мебель, профессиональное оборудование, посуда.

Монтаж:  Системы вентиляции и кондиционирования, Пожарные сигнализации, Охранные системы, отопление, водоснабжение, электроснабжение, автономные канализации и жироуловители, бассейны, Системы автоматизации.

Услуги: Разработка проектной документации, оформление разрешительных документов, сдача в эксплуатацию контролирующим организациям. Дизайн.

Дополнительно: Поставка, Доставка, Установка, Обслуживание (абонентское), Ремонт.

1.1.2 Целевая аудитория: объекты питания, средства размещения, объекты торговли.

1.1.3 Способы продажи: 

- Продажи через агентов (сеть офисов: Краснодар, Сочи, Анапа, Геленджик, Ейск, Туапсе)

- Открытие гипермаркета «HoReCa» - склад, выставочный зал.

- Интернет-продажи.

- Выездная торговля.
- Тендеры.
            1.2  Продажа услуг объектов рынка HoReCa.

                   1.2.1  Привлечения отдыхающих в гостиницы

                   1.2.2  Организация банкетов, выездное обслуживание.

            1.3   Производство. 

                    Уже сейчас необходимо создание следующих подразделений: 

                              - Изготовление корпусной мебели;

                              - Изготовление мебели на металлокаркасе (стул себестоимостью 150-200 рублей, аналогичный стол (400-500 рублей), кровать).

                              - Индивидуальный пошив (шторы, скатерти, салфетки, чехлы на стулья, униформа)

                              - Массовый пошив (комплекты постельного белья, фартуки, передники)

            1.4  Внешняя экономическая деятельность (ВЭД)– установление прямых связей с зарубежными производителями, прежде всего Китая и Европы.

            1.5  Кредитование, лизинг, факторинг.

            1.6  Создание консалтингового подразделения.

            1.7  Создание Управляющей компании (питание, проживание), желательно через ПИФ или АО (хочешь открыть ресторан, гостиницу?  от здания – до управления).

            1.8 Привлечение инвестиций от юридических и физических лиц.

            1.9 Выход на рынок В2В в полном объеме.

      2.  Рынок В2С (продажи физическим лицам). Создание агентских офисов продаж на уровне МКР (бюро добрых услуг, продажа товаров, путевок). По-сути, стол заказов.

3. Рынок С2С (посредничество между физическими лицами). Создание сети офисов при доме (недвижимость, авто, детский рынок, мебель, услуги и т.д.).

4. Расширение сети в другие регионы.

5. Имидж компании: координация работы между благотворительными фондами, религиозными организациями, молодежными организациями. Организация консультационной деятельности. Сотрудничество с ВУЗами, бизнес-инкубатор.

6. Организация движения по заполнению курортов во внесезонный период.

Ценообразование
  Оборудование

             Закупка за рубежом – 100$

             Доставка, таможня, пошлины – 80$

             Закупочная цена сети продаж – 280$
             Розничная цена – 350$, т.е. 25% - добавочная стоимость или 20% от вала. Из них:

                5% - обслуживание инвестиций.

                6% - продажи

                4% - сервис

                2% - доставка клиенту

                3% - доставка в гипермаркет

Итого: 20% от вала.

Дополнительный заработок на сервисе, доставке, кредитовании.

Минимальный дисконт от российских поставщиков составляет 17%, но они сами доставляют и принимают рекламации.

По остальным направления проще, отсутствуют рекламации.

Настоящий заработок на ВЭД и производстве.

	Предполагаемый объем выпуска продукции / услуг, указать срок и сумму в $ 000,000,000,00
	 $ 30,000,000.00 (тридцать миллионов долларов США) на рынке HoReCa

	Предполагаемая рентабельность проекта (в %)
	Продажи - 25%
Сервис – 25%

Доставка – 25%

Кредитование – 25%

ВЭД – 50%

Производство – 35%

Интернет-проект – учитывается как основные фонды

	Степень готовности проекта
	Имеются материалы для бизнес плана и отчета о маркетинговых исследованиях. 

 



	Потребители продукции (услуг)
	1. HoReCa.
2. Иные предприятия.

3. Физические лица.

	Информация о конкурентоспособности продукции (услуг)
	1. Лучший сервис. К вам пришли, все показали, рассказали и на следующий день при оплате 10% доставили и установили.
2. Лучшие цены на продукцию, которую производит или импортирует холдинг, даже в ущерб рентабельности. Но на данном этапе развития рынка этого опасаться не приходится.

	Объем рынка сбыта:

- внутреннего (в %)

- импорт (в %)
	Минимальный совокупный объем только рынка HoReCa $ 150,000,000.00
Мы планируем занять около 10% этого рынка, в дальнейшем увеличить до 25%.

	Имеются ли контракты или договоренность на сбыт продукции 
	Да. Сумма $ 80,000.00
В рассмотрении $ 250,000.00

	Кредитная история: брались кредиты или нет. Если да то где, сколько и на какой срок. Когда погашение. Есть ли просрочки, если да то где и на сколько.
	 Нет (бытовые и давно, просрочек не было).

	Наличие ключевого персонала для реализации проекта. Сообщите краткие сведения без ФИО  
	 Главный бухгалтер. Опыт работы главным бухгалтером в крупном торгово-развлекательном центре. Европейское дополнительное образование.

Представитель таможни. Консультации по ВЭД.

Дружественное предприятие в Китае, осуществляющее поставки.

Команда программистов, опыт реализации крупных интернет проектов (более 20 000 посетителей в сутки).
Начальник сервисной службы. Опыт работы с вентиляционными системами и системами кондиционирования, холодильным оборудованием. Хороший организатор.

Начальник направления текстиль. Опыт работы в крупных текстильных компаниях, продажах. Сейчас работает у меня.

Начальник службы доставки. Всю жизнь работает в доставке.

Администратор. Опыт работы с документами. Умеет организовать необходимые мероприятия. Знание бухгалтерии. Работает у меня.

Новый сотрудник. 25 лет. Отличные аналитические данные, исполнительность. Работает у меня. Перспективы роста отличные.

Сотрудник компании. Опыт работы торговым представителем, начальником отдела продаж.

Бывшие сотрудники (в другой компании) в г. Сочи (2 человека). Знание района, клиентов, курортного бизнеса в целом. Отличные менеджеры.

Имеются возможные партнеры для открытия производств:
Компания «Бизнес Пром Опт», поставщик нейтрального оборудования для магазинов «Магнит» (предложил мне должность директора)
ИП по индивидуальному пошиву.

Небольшие частные инвесторы

	Число работающих в настоящее время на предприятии
	7 человек


ДАННЫЕ О КРЕДИТЕ

	Сумма кредита (цифрами и прописью) - в долларах США
	 $10,000,000.00 (десять миллионов долларов США)

	Срок кредита (месяцев, лет)
	 7 лет

	Характеристика предлагаемого обеспечения
	 Нет.

	Наименование гаранта, поручителя, залогодателя
	Нет.

	Сумма обеспечения (гарантии)

если есть
	 $0,000,000.00 (ноль миллионов долларов США).

	Целевое назначение привлекаемых заемных средств
	Здание (строительство и/или аренда) – 60%
ВЭД – 20%

Закупки в РФ– 5%

Производства, сеть, службы, Интернет-проект и т.д. – 15%

	Наличие собственных или привлеченных для проекта средств
	 $0,000,000.00 (ноль миллионов долларов США).

	Предложение на участие деловому партнеру 

(если у вас есть желание его найти)
	 Да. Стратегический партнер (инвестор). Лучшее решение.

	Наличие Бизнес плана
	Нет. Не хватает информации.


АНКЕТНЫЕ ДАННЫЕ РУКОВОДИТЕЛЯ

	Руководитель (должность)
	 Директор

	Фамилия Имя Отчество
	 Редько Дмитрий Львович

	Год и место рождения
	 1974, Краснодар

	Образование
	 Кубанский Государственный Университет закончил в 1996 г. по специальности математик.

	Полный адрес регистрации
	 РФ, 350080, Краснодар, ул. Тюляева, д. 35, кв. 127

	Домашний, служебный и мобильный телефоны, факсы,

адрес электронной почты
	 Дом. +7 (861) 236-68-73
Моб. +7 (918) 454-56-32
Факс. +7 (861) 216-81-94
E-mail: dim460@mail.ru

	Данные паспортов (Внутренний и Заграничный паспорта, если есть)
	 Внутренний паспорт: Серия 03 03 № 213805. Выдан ПВС УВД Карасунского округа г. Краснодара 26.07.2002. Код подразделения 232-003.


Руководитель
 Редько Д.Л.
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